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定義跟特徵在課本中都有提到，

比較沒那麼困難，我是先在課文

中畫出重點後，再打入ppt，關鍵

字詞我用不同顏色字體做區分，

讓同組報告同學能一下找到重點。

我因為做得比較趕，所以沒有對

特徵做舉例，舉例在報告中還蠻

重要的，下次做簡報時要好好分

配時間。

遇到的問題及省思



遇到的問題及省思

在製作發展現況的時候，我不懂要

怎麼分辨兩極化發展中的大型專賣

店和小型專賣店，我有看課本的解

釋，但還是不太清楚，上網查後，

有看到比較詳細的解釋，我也看了

幾個舉例。

我在跟組員說明的時候沒有講清楚，

導致她在報告時陳述的不完整，也

可能讓台下同學聽不懂。



這是我針對發展現況中會員制度

的補充，我本來沒有要放這些資

料，但想到現在很多商店都在推

行會員制度，所以決定多做一些

介紹，資是料從仁愛眼鏡官網上

找的。

下方是官網連結

https://theeye.tw/event.php?post=154



這是對開發新型態店面中複合式

經營的舉例，這是從一個新聞裡

摘錄出來的，我也是因為做這個

簡報才知道什麼叫複合式經營，

發現現在很多店家也採用複合式

經營。

我印象中在報告的時候這頁其實

沒有講清楚，當時我有點埋怨組

員，可是之後覺得要是我能給她

們足夠的時間準備也許就不會緊

張到忘記要說什麼。
新聞連結

https://ppfocus.com/0/fa70f43d9.html



這是我針對仁愛眼鏡行做的SWOT

分析，這是我第一次嘗試進行分析

，因為我沒有實際採訪過店家，內

容會有點主觀，像在製作劣勢部分

時，就有組員提出不同的看法，她

們的想法我也有給出回應並考量進

去。



心得省思

在這次的報告中，我學到要怎麼從課本的內容中擷取重點，並加
入口語化放到簡報中，我發現想要掌握報告的時間，真的是很不
容易，這次限時十分鐘，但我們組6分鐘就講完了，以至於沒有
達到老師的要求。
我分析了幾個原因，1.是我做的簡報頁數太少，讓本來就對內容
不熟悉的組員，沒辦法熟練的報告出來並加上補充，2.前面提到
組員對內容不熟悉的原因，我是在報告前一天才完成，雖然做完
的當下有傳給每個人但有些人沒看到，當天到學校有再講解一次，
但不是每個人都準備好了，所以我覺得很大原因是我在分配時間
上的問題。
在這次的學習我得到不少收穫，要改進的地方很多，我會在接
下來的報告上，加以改進，也很感謝這次協助我查資料和提供想
法的組員們。


